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Manager Business Development (m/w/d)

FACC entwickelt Systeme und Baugruppen für die Luftfahrtindustrie und produziert dafür hochwertige Faserverbundbauteile. Zu unserem

Kundenkreis zählen namhafte Flugzeughersteller wie Boeing, Airbus und Bombardier Aerospace. Wir suchen interessierte und engagierte

Bewerber/innen.

Ihre Aufgaben:

Ihr Profil:

Wir bieten:

Wenn Sie in Ihrem Arbeitsalltag etwas bewegen und an unserem Unternehmenserfolg teilhaben möchten, dann freuen wir uns auf Ihre

aussagekräftige Bewerbung vorzugsweise per Online-Formular.

Wir sprechen mit dieser Stellenausschreibung männliche, weibliche und diverse Interessenten an.

Für diese Position ist bei fachlicher Qualifizierung eine überkollektivvertragliche (KV Holzverarbeitende Industrie) Vergütung von mind. EUR

50.000,00 brutto p.a. vorgesehen. Das tatsächliche Monatsgehalt richtet sich nach Ihrer Qualifikation und Erfahrung und wir legen dieses

gemeinsam mit Ihnen fest.

Tiefgehende Recherche des globalen Luftfahrtmarktes und darauf aufbauend Ausarbeitung von Marktanalysen



Intensiver Austausch mit Program Management, Engineering und R&D in Bezug auf technische und kommerzielle Inhalte von Anfragen

und Angeboten sowie Marktstrategie



Akquisition von Neukunden im Rahmen von Messebesuchen sowie Kaltakquise, Präsentation von Angeboten sowie Verhandlungen mit

dem Kunden



Erhalt und Weiterentwicklung von bestehenden Kundenbeziehungen



Kalkulationen von Material- und Lohnkosten neuer Produkte und darauf basierende Preisegestaltung in Absprache mit Program

Management und Controlling nach dem COR Prozess



Ermittlung von Einsparungspotentialen im Sinne des Cost Engineerings während der Angebotsphase



Koordination der Angebotslegung in Absprache mit dem VP Engines & Nacelles



Anstoßen und Einleiten von Nachkalkulationen sowie Ermittlung von Einsparpotentialen



Aktive Zusammenarbeit mit Controlling bei der Erstellung und Interpretation von kaufmännischen Kennzahlen



Engagierte, kreative Vertriebspersönlichkeit mit technischer Ausbildung und den nötigen kaufmännischen Grundlagen



Erfahrung im Bereich B2B, idealerweise in der Branche Aerospace



Verhandlungssicheres Englisch



Exzellente Kommunikationsfähigkeiten, unternehmerisches Denken, diplomatisches Geschick und Durchsetzungsstärke



Reisebereitschaft


Hochflexible Arbeitszeiten



Happy Birthday: ein freier Tag zum Geburtstag



Betriebskantine und Essenszuschuss



Zukunftsorientiertes Unternehmen mit einem spannenden Produktportfolio in den Bereichen zivile Luftfahrt, unbemannte Luftfahrt

(Drohnen) und Raumfahrt



Abwechslungsreiches und internationales Arbeitsumfeld



Attraktive Möglichkeiten zur fachlichen und persönlichen Weiterentwicklung





Ihr Ansprechpartner:
Maria SchwendingerMaria Schwendinger

FACC AG

Fischerstraße 9

4910 Ried im Innkreis

jobs@facc.com

+43 (059) 6160

Arbeitsort:
FACC AG

Kammer 37

4981 Reichersberg

Auf einen BlickAuf einen Blick

Stelle:  

Manager Business

Development (m/w/d)

Arbeitsort: 

Reichersberg

Anstellungsart:  

Vollzeit (38,5 Stunden / Woche)
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